
顧問先に感謝されながら、顧問料をアップしていきたい所長先生へ 

悩みの源は税理士と社長のボタンの掛け違いにあった！ 

一見複雑に見けるこの「税理士と社長のボタンの掛け違い」。 

実は①税理士の得意技を使う、②セルフイメージを変える、 

このたった２つのことを実践すれば解消されてしまいます。 
当セミナーではこの２つを長年実践し、月額３０万円以上のクライアントを複数持つ経営コン
サルタント・和仁達也先生より、その秘訣を余すことなくお伝えしてもらいます。顧問先に感
謝されながら顧問料をアップしたい税理士事務所必見です。お見逃しなく！！ 

講師プロフィール 和仁達也 
一般社団法人日本キャッシュフローコーチ協会理事長 
ビジョンとお金を両立させる専門家 
クライアント目線からの経営支援が信頼に結びつき、月額30万円以上
の顧問料にも関わらず、顧問契約年数が通常1年未満で終わると言わ
れる中、平均5～7年、長い顧問先では10年以上に及んでいるのが特徴。
著書に、発売2ヶ月で5刷・2.7万部の「年間報酬3000万円超えが10年続
くコンサルタントの教科書」（かんき出版）、14刷・7.1万部のロングセラー
「世界一受けたいお金の授業」（三笠書房）をはじめ、「脱★ドンブリ経
営」（ダイヤモンド社）他多数 

掛
け
違
い 

決算書作成や節税対策だけでは
なく、「社長の社外CFO（財務幹

部）」として未来の数字を見せな
がら、経営の意思決定をサポート
する存在でありたい。でも、社長
は話を聞いてくれない、値下げ要
求もある・・・ 

税理士
先生 会社の数字を知っている税理士

先生にもっと相談したい。じっくり
相談に乗ってくれるのであれば今
の顧問料は高いとは思わない。で
も今の先生は忙しそうで声をかけ
づらいし、そんな提案もしてもらっ
ていない・・・ 

顧問先社長 

次のような税理士先生に最適なご提案があります 
 

 ☑紹介が場当たり的でしくみ化できておらず常に新規顧客の獲得に不安がある 

 ☑自分がもらいたい満足できる報酬がもらえていない 

 ☑クライアント社長から税務以外の相談をもちかけられず寂しい 

 ☑クライアント社長との会話が少なく役に立てている実感がない 
 ☑ナンバー２が退職したり職員が長続きしない。常にバタバタしている 



貴所名 御名前
住所 ℡番号
メール ＠

□８月３０日（水）のセミナーに参加 □懇親会も参加（近隣飲食店で実費４千円程度）  

主催 一般社団法人日本キャッシュフローコーチ協会（本部 名古屋市 代表理事 和仁達也）  
    三井住友海上あいおい生命保険株式会社・埼玉西生保支社 問合先 担当 勝並 ℡０４９（２４６）９５０３ 
本申込書に記入いただいたお客様の情報については、個人情報の保護に関する法律（個人情報保護法）その他関係法令・
ｶﾞｲﾄﾞﾗｲﾝ等に従って取り扱います。 

参加申し込みは下記に必要事項をご記入の上、ＦＡＸ願います。折り返し詳細をご案内します。 

さらに詳しい情報はこちらからご覧ください⇒http://www.wani-mc.com/test-page/cf/faci/ 

FAX 049-246-9508  
メール susumu.katsunami@msa-life.co.jp  担当・勝並まで 

◆開催日時 平成２９年８月３０日（水） 
         １３：３０～１７：００（終了後懇親会あり） 
◆会場     三井住友海上駿河台新館ビル ６階６０７会議室 
          東京都千代田区神田駿河台３－１１－１ （三井住友海上駿河台新館ビル） 
          Ｊ Ｒ：御茶ノ水駅下車 聖橋口下車 地下鉄：千代田線 新御茶ノ水駅下車   
          都営新宿線 小川町駅下車  丸の内線 淡路町駅下車 

◆受講料    ２０，０００円 ※当チラシでの申込みに限り１０，０００円 
◆申込締切   平成 


